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Интенсивный тренинговый курс «ШКОЛА ПРОДАЖ»

Модуль IV «ЭФФЕКТИВНОЕ УПРАВЛЕНИЕ»
Модуль III «ТРЕНЕР-ЭКСПЕРТ»
Модуль II «МАСТЕР ПРОДАЖ» 

Модуль I «ПРОФЕССИОНАЛ»
Модуль II «МАСТЕР ПРОДАЖ» является логическим продолжением I модуля "ПРОФЕССИОНАЛ". Данный модуль преследует своей целью повышение профессиональной эффективности менеджеров по продажам посредством повышения их личностной эффективности. Акцент делается на развитие таких "базовых" компетенций, как способность оказывать влияние и противостоять чужому влиянию, навыки саморегуляции, "тайм-менеджменте", самомотивации, работе с убеждениями и «установками», ограничивающими эффективность продавца и т.д. 
Формат: Восемь занятий. Вечерние мастер-классы по понедельникам и средам с 19:00 до 22:00, 32 академ. часа.
	Тематический план Модуля II «МАСТЕР ПРОДАЖ»

	ПРЕЗЕНТАЦИЯ КУРСА. Начало в 19:00. Вход свободный!

	Процесс продажи, как столкновение интересов. Профилактика и эффективное разрешение конфликтных ситуаций в продажах.

	Эффективные методы цивилизованного влияния: аргументация, внушение, заражение. Харизма продавца.

	Психологическая защита и противостояние агрессивному влиянию. Методы распознавания и противостояния манипуляции в продажах.

	Стресс-менеджмент. Саморегуляция и профилактика профессионального выгорания в профессии продавца. Диагностика и практика.

	Эффективные приёмы самомотивации продавца: активность, инициатива и ориентация на достижение результата в продажах.

	Тайм-менеджмент: эффективная организация времени.

	NLP в продажах. Использование метапрограмм, влияющих на коммуникацию и принятие решений.

	Актёрское и ораторское мастерство в профессии продавца. Эффективные методы публичного выступления. Подведение итогов. Вручение сертификатов Школы управления DIRECTORICA. Шампанское!!!


Стоимость участия:
· Посещение всех занятий модуля – 11 300 рублей.

· Посещение 1 занятия – 1600 рублей.

При условии участия более двух слушателей от одной организации – скидка в размере 5% от стоимости участия каждому.
Выпускникам I Модуля «Профессионал» предоставляется скидка 10%.
Предварительная регистрация по тел. (812) 777 04 03 
или по e-mail: info@directorica.ru; 
www.directorica.ru
Надеемся увидеть Вас и Ваших сотрудников среди слушателей и партнеров 
Школы управления DIRECTORICA!


